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Plan de Negocios 

 

1. Información General del Solicitante 

▪ Nombre de la Empresa / Proyecto 

▪ CUIT 

▪ N° de registro y fecha de constitución formal 

▪ Razón Social (si aplica) 

▪ Nombre y Apellido del Contacto Principal 

▪ Cargo del Contacto Principal 

▪ Teléfono 

▪ Correo Electrónico 

▪ Ubicación Principal (Ciudad/País) 

▪ Sitio Web / Redes Sociales (si aplica) 

▪ Fecha de Fundación / Inicio del Proyecto 

▪ Forma Jurídica Actual o Propuesta 

 

2. Estructura Organizacional y proceso productivo 

▪ Equipo de trabajo (incluir resumen de cv y rol) 

▪ Estructura Organizacional Actual o Propuesta 

▪ Modelo de negocio Actual (incluir Proceso de Producción / Prestación del Servicio) 

▪ Líneas de operaciones, capacidad de escala y canales de distribución, otros 

 

3. Tecnología 

▪ Tecnología a licenciar 

▪ Modelo de negocio en relación a la tecnología (incluir Proceso de Producción / 

Prestación del Servicio) 

▪ Actividades realizadas en relación al desarrollo (incluir validaciones, escalados, 

presentación a financiamientos, otros) 

▪ Etapas requeridas para madurar el desarrollo y los plazos (incluir marco regulatorio, 

escalado, comercialización, otros) 

▪ Propiedad Intelectual y Transferencia Tecnológica: 

Detallar si cuentan con FDI, el estado de patentes, marcas, modelos de utilidad o know-how y 

el plan de protección de activos intangibles 
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4. Estrategia Comercial 

▪ Análisis de Mercado 

Mercado potencial, estimación de las ventas, crecimiento anual proyectado 

▪ Ventaja Competitiva / Factor Diferenciador 

Indicar qué distingue a la empresa o proyecto: innovación, propiedad intelectual, eficiencia, 

tecnología, know-how, etc. 

▪ Barreras de Entrada 

Ejemplo: elevada inversión inicial 

 

5. Estrategia de Marketing e Inversiones 

▪ Estrategia Comercial 

Describir los canales de comunicación, posicionamiento de marca, y el momento en que el 

producto o servicio sale al mercado 

▪ Estrategia de Inversión y Financiamiento 

Mencionar las rondas de inversión previstas (semilla, Serie A, etc.), montos estimados a 

levantar, destino de los fondos, perfil de inversores buscados y cronograma tentativo 

▪ Plan Financiero 

Incluir los montos de inversión requeridos, destino y uso de fondos (I+D, infraestructura, capital 

de trabajo, marketing, PI, etc.), y los principales indicadores económicos del proyecto 


